
如何创建推广订单指南
订单创建成功通过审核后，您的每一个产品，我们会把产品以及折扣发布

在海外的导购网站，折扣网站，视频网站及社交网络上,让您的每一个产品提升

曝光率。

Step1:登录账号之后可以点击右上角的中文,切换中文这样看起来比较方便。

Step 2：选择创建推广活动 → 折扣网站引流 → 开始推广



Step 3：请填写需要推广的产品 ASIN (或者链接) → 继续

填写 ASIN 请注意：

1) 如果这个 ASIN 的 listing 里面只有这一个单体，就填当前的 ASIN 就好

2) 如果这个 ASIN 的 listing 里面有多个子体产品的 ASIN，Seller Island

平台要求折扣码对所有子体都好用。请在此处填写最想推广的 ASIN。

Step 4：输入 ASIN 之后请确认以下信息

1) 价格自动获取是否正确，如错误手动改回即可。

2) 配送渠道：如果是输入的 ASIN 是 FBA 发货就选“FBA”如果非 FBA 发货

就选“Non - FBA”。

3) 折扣方式有百分比折扣。跟亚马逊后台设置百分比折扣的填法是一样的.



百分比折扣：填产品减免的百分数。例如 4 折，那么平台这边填 60 就好。下

一栏将会显示售价

注意：如果卖家推广的产品是新品，可以试用这个价格折扣建议表看看，新品

前期最快推广的方式可能就是通过折扣来吸引买家。通过给买家良好的购物体

验争取更好 的评价，以达到推广效果。当有效果时，再择时抬高价格获取利润。

第一. 设置折扣的基本原则：

1． 折扣额度至少 30%

2． 折扣越大 ，推广的效果越好

第二. 建议折扣额度（仅供参考，卖家需根据自己的产品灵活掌握)：

亚马逊标价 建议折扣（减免金额）

0~5 美元 90%~80% off
5~10 美元 80%~70% off
10~20 美元 75%~60% off
20~40 美元 70%~55% off
40 美元以上 60%~30% off

4) 推广多少天：推广周期最长为 21 天，如果不想推广这么久可以选择推广天

数。推广天数 过后不管是否推广完都会自动暂停，如果需要继续推广就需要重

新提交推广订单，这样防止折扣 码过期。

5) 选择折扣码类型：有一次性折扣码或者可重复折扣码，折扣码生成可在选择

类型后查看相应的提示。



Step 5：复查订单的页面再次确认产品信息、折扣后价格是否正确，正确无误

提交订单

Step 6：订单提交成功显示如下，

平台会在 2 个工作日内审核您的订单，请在 2 个工作日后返回平台查看订单

是否审核通 过。如果订单有异常，请相应更改后重新提交订单。如订单无异常，

您的产品就会推送 至广大美国买家。


